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АННОТАЦИЯ. Индия, являясь 
одним из  крупнейших мировых экс-
портеров услуг, также имеет и  зна-
чительный по  размерам внутренний 
рынок их  потребления как со  сторо-
ны домохозяйств, так и со  стороны 
компаний, что  ожидаемо привлекает 
иностранных поставщиков услуг и ин-
весторов. Чтобы обеспечить своим на-
циональным услугам (поставщикам ус-
луг) преференциальные условия доступа 
на крупный рынок Индии, многие стра-
ны проявляют существенный инте-
рес к заключению с ней всеобъемлющих 
торговых соглашений. В данной работе 
проанализированы выгоды, получаемые 
странами-партнерами от  заключения 
торговых соглашений с  Индией, охва-
тывающих торговлю услугами. Рассмо-

трены выгоды от  соглашений по  двум 
направлениям: в  части наращивания 
доли присутствия национальных по-
ставщиков услуг стран-партнеров 
на индийском рынке, а также по факту 
ощутимого улучшения условий досту-
па на индийский рынок. Для оценки вы-
год в части улучшения условий доступа 
на  рынок выполнено сравнение условий 
доступа, зафиксированных Индией 
в  рамках многосторонней торговой 
системы и для  стран-партнеров как 
в разрезе отдельных соглашений, так и 
в секторальном разрезе.

КЛЮЧЕВЫЕ СЛОВА: торговля 
услугами, выгоды от  торговых согла-
шений, торговые соглашения Индии, 
рынок услуг Индии, услуги в  торговых 
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соглашениях, перечни специфических 
обязательств.

Введение

Среди развивающихся быстрыми 
темпами стран Индия отличается эко-
номикой, в  которой значимую роль 
играет сектор услуг� Если многие стра-
ны азиатского региона для  наращи-
вания своих экономик выбрали путь 
экспорта трудоемких товаров, Индия 
по  большей части сосредоточилась 
на услугах [De, 2013; Roy, 2019]�

Индия обладает масштабным потре-
бительским рынком, который является 
шестым в мире по объему потребления 
(1,9 трлн долларов США в 2021 г�)� Вну-
треннее потребление составляет около 
60 % ВВП страны1� Кроме того, по оцен-
кам Всемирного экономического фо-
рума, к 2030 г� потребительский рынок 
Индии займет третье место в  мире 
с  показателем 6 трлн долларов США 
[World Economic Forum, 2019]� Отдель-
но стоит отметить, что на потребление 
услуг приходится 52 % от  общего объ- 
ема расходов домохозяйств на  вну-
треннем рынке2�

Такой перспективный по объему по-
требления услуг национальный рынок 
ожидаемо привлекает иностранных по-
ставщиков услуг и инвесторов� По дан-
ным за 2021 г�, Индия занимает десятое 
место в мире и третье среди развиваю-
щихся стран (после Китая и  Сингапу-
ра) по объему импорта услуг из третьих 
стран – 196 млрд долларов США (около 
3,5 % от общемирового импорта услуг)3�  

Услуги также являются сектором эко-
номики, на  который приходится наи-
больший объем прямых иностранных 
инвестиций (далее – ПИИ) в экономи-
ку Индии – около 18 % общего объема 
ПИИ в экономику страны4�

Чтобы обеспечить своим нацио-
нальным услугам (поставщикам услуг) 
преференциальные условия досту-
па на  крупный рынок Индии, многие 
страны проявляют существенный ин-
терес к заключению с ней торговых со-
глашений� На  данный момент Индия 
обладает достаточно обширной сетью 
заключенных соглашений о  свобод-
ной торговле, охватывающих разделы 
по торговле услугами и инвестициями� 
Изучение опыта Индии по заключению 
соглашений о свободной торговле пред-
ставляется актуальным в части выявле-
ния выгод, получаемых странами-парт- 
нерами Индии по  таким соглашениям� 
Несмотря на  динамичность развития 
национального сектора услуг, политика 
по отношению к иностранным постав-
щикам зачастую может носить доста-
точно протекционистский характер, 
что не  позволит партнерам получить 
значимые выгоды от  заключаемых со-
глашений�

Особую актуальность исследованию 
также придает прорабатывающаяся 
уже более 5 лет инициатива по заклю-
чению соглашения о свободной торгов-
ле между Евразийским экономическим 
союзом и Индией5� И хотя торговля ус-
лугами отнесена к  национальной ком-
петенции государств – членов Евразий-
ского экономического союза, а  значит, 

1  World Bank. Households and NPISHs Final consumption expenditure. – 2022. – URL: https://data.worldbank.org/indicator/
NE.CON.PRVT.CD?most_recent_value_desc=true&year_high_desc=true (дата обращения: 05.09.2022).
2  Ministry of Statistics and Programme Implementation. National Accounts Statistics 2020. – 2020. – URL: https://www.mospi.gov.
in/web/mospi/reports-publications/-/reports/view/templateFive/901?q=RPCAT (дата обращения: 06.09.2022).
3  International Trade Centre. Trade Map. – 2021. – URL: https://www.trademap.org/Index.aspx (дата обращения: 07.07.2022).
4  Reserve Bank of India. Handbook of Statistics on Indian Economy. – 2020. – URL: https://www.rbi.org.in/Scripts/AnnualPublica-
tions.aspx?head=Handbook%20of%20Statistics%20on%20Indian%20Economy (дата обращения: 20.04.2022).
5  В июне 2017 г. было подписано совместное заявление о начале переговоров по заключению Соглашения о свободной 
торговле между Евразийским экономическим союзом и Республикой Индия.



149

каждое государство-член принимает 
самостоятельно решение о  целесо- 
образности заключения двустороннего 
соглашения по торговле услугами с Ин-
дией, анализ выгод, полученных преды-
дущими партнерами по  соглашениям 
Индии в части услуг, будет достаточно 
своевременным�

Целью данного исследования явля-
ется оценка выгод для стран-партнеров 
от торговых соглашений, заключенных 
Индией, в  части торговли услугами� 
Выгоды при  этом будут рассмотрены 
с двух взаимосвязанных точек зрения: 
по  объему наращивания экспорта ус-
луг страны-партнера на национальный 
рынок Индии и по улучшению условий 
доступа на индийский рынок для услуг 
(поставщиков услуг) партнера по  со-
глашению�

Торговля Индии со странами-
партнерами услугами 
по соглашениям о свободной 
торговле

Для  оценки результатов и  выгод, 
полученных партнерами от  заключе-
ния Соглашения о  свободной торгов-
ле, показательным может быть анализ 
изменений в объемах и структуре тор-
говли услугами за  некоторое время до 
и через некоторое время после заклю-
чения такого Соглашения� По  состоя- 
нию на  июнь 2022  г� Индия является 
стороной восьми торговых соглаше-
ний, которые включают обязательства 
по торговле услугами6�

Трансграничные сделки по  предо-
ставлению услуг гораздо сложнее от-
следить, чем  движение материальных 
товаров через границу; статистические 
данные по торговле услугами, особенно 

на  двусторонней основе, достаточно 
сложно найти� По  информации ВТО, 
данные двусторонней торговли доступ-
ны по менее чем 70 % мировой торговли 
услугами7�

Резервный банк Индии не публику-
ет в открытом доступе статистику дву-
сторонней торговли услугами со  стра-
нами-партнерами�

А так как речь в данном исследовании 
идет об оценке изменений именно в дву-
сторонних потоках, для статистического 
анализа объемов торговли услугами ис-
пользована база данных, разработанная 
ВТО совместно с  Организацией эконо-
мического сотрудничества и  развития, 
в которой используются как официаль-
ные статистические данные националь-
ных органов стран, так и эконометриче-
ские оценки недостающих данных� В на-
стоящее время база данных содержит 
данные за 2005-2019 гг�

Данный временной интервал, 
с  одной стороны, не  дает возможно-
сти проанализировать последствия 
пандемии коронавирусной инфек-
ции, которая привела к  масштабным 
сдвигам в  мировых торговых цепоч-
ках, для  национального рынка услуг 
Индии; с  другой стороны, принимая 
во внимание то, что фокусом исследо-
вания является влияние заключения 
торговых соглашений (а  ряд соглаше-
ний Индии, включающих в свой охват 
торговлю услугами, заключен задолго 
до  пандемии), интервал наблюдений, 
содержащийся в  базе данных, можно 
считать достаточным�

Для  проведения анализа влияния 
соглашений была рассмотрена стати-
стика изменения экспорта услуг партне-
ров Индии за 5 лет до и в течение 5 лет 
после вступления в  силу соглашений 

6  World Trade Organization. Regional Trade Agreements Database. – 2022. – URL: https://rtais.wto.org/UI/PublicSearchByMember-
Result.aspx?membercode=356 (дата обращения: 25.06.2022).
7  World Trade Organization. WTO, OECD launch dataset on bilateral trade in services. – 2021. – URL: https://www.wto.org/english/
news_e/news21_e/stat_13jan21_e.htm (дата обращения: 23.06.2022).
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о  свободной торговле, включающих 
обязательства по торговле услугами�

Так, в  связи с  ограниченностью 
представленных данных временным 
промежутком с  2005 по  2019  г�, изме-
нения в  объемах экспорта услуг были 
проанализированы для следующих со-
глашений: Соглашение о  всеобъемлю-
щем экономическом партнерстве меж-
ду Индией и Южной Кореей (вступило 
в силу в январе 2010 г�) (далее – Согла-
шение Индия – Южная Корея), Согла-
шение о  всеобъемлющем экономиче-
ском сотрудничестве между Индией 
и  Малайзией (вступило в  силу в  июле 
2011  г�) (далее – Соглашение Индия – 
Малайзия), Соглашение о всеобъемлю-
щем экономическом партнерстве меж-
ду Индией и Японией (вступило в силу 
в  августе 2011  г�) (далее – Соглашение 
Индия – Япония) и Соглашение о сво-
бодной торговле между Индией и  Ас-
социацией стран Юго-Восточной Азии 
(в  части торговли услугами вступило 
в силу с июля 2015 г�) (далее – Соглаше-
ние Индия – АСЕАН)�

Соглашение о всеобъемлющем эко-
номическом сотрудничестве между 

Индией и Сингапуром вступило в силу 
в 2005  г�, что не позволяет проследить 
тенденцию изменения объемов торгов-
ли услугами между партнерами до под-
писания Соглашения� Последние  же 
три соглашения о  свободной торговле 
Индии с Маврикием, ОАЭ и Австрали-
ей подписаны совсем недавно – в 2021 
и 2022 гг�, что также пока не дает воз-
можности сделать какие-либо выводы 
об их  влиянии на  торговлю услугами 
между сторонами�

Из таблицы 1 видно, что экспорт ус-
луг Южной Кореи на индийский рынок 
в  год вступления в  силу Соглашения 
Индия – Южная Корея вырос на  22 %, 
или 300 млн долларов США в стоимост- 
ном эквиваленте� В  последующие не-
сколько лет рост не носил значимого ха-
рактера� Если рассматривать изменения 
в  страновой структуре экспорта услуг 
Южной Кореи в мир, то можно сказать, 
что доля экспорта в Индию не показала 
существенных изменений� После всту-
пления в  силу Соглашения на  Индию 
стабильно приходилось 2-2,1 % от обще-
го объема экспорта услуг Южной Кореи 
в мир (до вступления в силу Соглашения 

Таблица 1. Изменение объемов экспорта услуг Южной Кореи на рынок Индии  
до и после вступления в силу Соглашения
Table 1. Changes in the exports of services from South Korea to the Indian market before 
and after the entry into force of the agreement

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015

Экспорт услуг  
из Южной Кореи в Индию, 
млрд долларов США

0,8 0,9 1,2 1,7 1,4 1,7 1,9 2,1 2 2,3 2,1

Рост экспорта услуг 
из Южной Кореи  
в Индию, %

19,9 31,4 40,3 -15,9 22,4 9,2 11,1 -2,2 11,9 -9,2

Доля Индии в общем 
экспорте услуг  
Южной Кореи в мир, %

1,5 1,6 1,7 1,8 1,9 2,1 2,1 2 2 2 2,1

Доля Южной Кореи 
в общем импорте услуг 
Индии из мира, %

2,0 2,0 1,8 1,9 2,0 2,0 2,0 2,0 2,0 2,1 2,1

Источник: составлено автором на основе WTO. WTO Stats. – URL: https://stats.wto.org (дата обращения: 03.07.2022).
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показатель составлял от  1,5 до  1,9 %)� 
Также незаметно заключение Соглаше-
ния прошло и в части структуры потре-
бления иностранных услуг на  нацио- 
нальном рынке Индии; доля Южной 
Кореи в общем объеме импортируемых 
из мира Индией услуг стабильно состав-
ляла около 2 % на протяжении всего пе-
риода наблюдения�

Таблицы 2 и 3 не свидетельствуют и 
о значимых успехах Малайзии и Японии 
на  национальном рынке услуг Индии 
вследствие заключения торговых согла-
шений� Экспорт услуг Малайзии в  Ин-
дию в  год вступления в  силу Соглаше-
ния вырос на 8 %, при этом доля Индии 
в общем экспорте услуг Малайзии нача-
ла сокращаться� Экспорт услуг Японии 

Таблица 2. Изменение объемов экспорта услуг Малайзии на рынок Индии  
до и после вступления в силу Соглашения
Table 2. Changes in the exports of services from Malaysia to the Indian market before 
and after the entry into force of the agreement

 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

Экспорт услуг  
из Малайзии в Индию, 
млрд долларов США

0,6 0,9 0,9 0,8 1 1,1 1,1 1,2 1,1 1 1,1

Рост экспорта услуг 
из Малайзии  
в Индию, %

39,1 4,7 -7,9 25 8,2 3 5,2 -4,4 -8,7 9,2

Доля Индии в общем 
экспорте услуг Малайзии 
в мир, %

2,9 2,93 2,9 2,9 2,96 2,86 2,82 2,86 2,73 3 3,22

Доля Малайзии в общем 
импорте услуг Индии 
из мира, %

0,67 0,66 0,67 0,60 0,62 0,66 0,69 0,67 0,73 0,69 0,67

Источник: составлено автором на основе WTO. WTO Stats. – URL: https://stats.wto.org (дата обращения: 03.07.2022).

Таблица 3. Изменение объемов экспорта услуг Японии на рынок Индии до и после 
вступления в силу Соглашения
Table 3. Changes in the exports of services from Japan to the Indian market before  
and after the entry into force of the agreement

2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

Экспорт услуг  
из Японии в Индию,  
млрд долларов США

1,3 1,5 1,7 1,5 1,6 1,7 1,7 1,7 2 2 2,2

Рост экспорта услуг 
из Японии в Индию, % 10,6 15,8 -13 10,6 3,8 -2,4 -0,7 21,2 0 11,5

Доля Индии в общем 
экспорте услуг Японии 
в мир, %

1,22 1,22 1,21 1,23 1,22 1,21 1,21 1,22 1,22 1,23 1,27

Доля Японии в общем 
импорте услуг Индии 
из мира, %

2,93 2,86 2,84 2,86 2,87 2,95 3,00 2,84 2,80 2,83 2,92

Источник: составлено автором на основе WTO. WTO Stats. – URL: https://stats.wto.org (дата обращения: 03.07.2022).
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в  Индию в  год вступления в  силу Со-
глашения вырос на 3,8 %, а последующие 
2 года изменения объема и вовсе демон-
стрировали отрицательные значения� 
Доля Индии в  общем экспорте услуг 
Японии в  мир осталась неизмененной 
после вступления в силу Соглашения – 
на уровне 1,2 %� На рынке импортируе-
мых Индией иностранных услуг Японии 
также не удалось достичь существенно-
го увеличения своей доли�

Относительно Соглашения с АСЕАН 
отметим, что в  год вступления в  силу 
Соглашения в  части услуг экспорт 
услуг стран АСЕАН в  Индию вырос 
на  12 %, или  чуть менее чем на  1 млрд 
долларов США; доля услуг стран  
АСЕАН на рынке Индии в этот год так-
же возросла с 5,3 до 6 % всех импорти-
руемых услуг (таблица 4)� Однако стоит 
отметить, что тенденция роста объема 
экспорта услуг стран АСЕАН в Индию 
началась еще с  2010  г�, когда вступи-
ло в  силу Соглашение между АСЕАН 
и  Индией в  части торговли товара-
ми� Данная закономерность является 
логичной, так как  многие виды услуг 
(транспортные услуги в  части грузо-
перевозок, финансовые услуги, услуги 
страхования грузов, услуги по  иссле-
дованию рынка, реклама и др�) можно 

рассматривать в  качестве сопроводи-
тельных к торговле товарами�

Таким образом, хотя рассмотренные 
статистические данные демонстрируют 
некоторые положительные тенденции 
в торговле стран – партнеров по согла-
шениям с  Индией, о  получении суще-
ственных стабильных выгод в  части 
наращивания экспорта услуг или доли 
присутствия на  национальном рынке 
Индии вследствие заключения Согла-
шения говорить сложно� Учитывая, 
что  одной из  целей заключения согла-
шений о  свободной торговле является 
упрощение условий (либерализация) 
торговли с  партнером, которое долж-
но привести к  наращиванию объемов 
экспорта национальных поставщиков 
на рынок третьей страны, целесообраз-
ность заключения соглашений, не  по-
казавших существенных результатов 
по данному параметру, может оказать-
ся под вопросом�

Среди причин отсутствия ощути-
мо крупного прироста в  торговле мо-
жет быть, например, то, что  партнеры 
по  соглашениям Индии изначально 
не  специализируются на  экспорте ус-
луг (отдельных видов услуг, на которые 
есть спрос на рынке услуг Индии) или 
их услуги являются недостаточно кон-

Таблица 4. Изменение объемов экспорта услуг из стран АСЕАН на рынок Индии  
до и после вступления в силу Соглашения
Table 4. Changes in the exports of services from ASEAN member states to the Indian 
market before and after the entry into force of the agreement

2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019

Экспорт услуг из стран АСЕАН 
в Индию, млрд долларов США

5,5 6,3 6,7 7,3 6,8 7,7 8,2 9,3 9,1 10,8

Рост экспорта услуг из стран АСЕАН 
в Индию, %

14,8 6,3 9,6 -7,3 12,4 6,6 13,6 -2,2 19

Доля Индии в общем экспорте услуг 
стран АСЕАН в мир, %

2,6 2,5 2,4 2,4 2,2 2,4 2,4 2,5 2,1 2,5

Доля стран АСЕАН в общем 
импорте услуг Индии из мира, %

4,8 5,1 5,2 5,8 5,3 6 6,1 6 5,2 6

Источник: составлено автором на основе WTO. WTO Stats. – URL: https://stats.wto.org (дата обращения: 03.07.2022).
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курентоспособными на  национальном 
рынке Индии� Однако если для Малай-
зии и некоторых других стран АСЕАН 
такое предположение еще  может ока-
заться верным, то для Японии, которая 
в 2011 г� (год вступления в силу Согла-
шения) по  объему экспорта своих ус-
луг в мир опережала саму Индию, оно 
вряд ли является релевантным�

Другой причиной может являться 
недостаточная степень либерализации 
условий доступа на рынок услуг для по-
ставщиков партнеров по Соглашению, 
а также наличие скрытых ограничений 
в торговле (требований по найму мест-
ной рабочей силы, сложных процедур 
открытия банковских счетов или  при-
знания квалификаций зарубежных 
специалистов, предоставление субси-
дий, льгот для собственных поставщи-
ков услуг, работающих на  националь-
ном рынке и др�)�

Уровень доступа к рынку 
услуг Индии, закрепленный 
в соглашениях о свободной 
торговле

Чтобы определить степень либе-
рализации доступа к  национальному 
рынку Индии, необходимо провести 
анализ обязательств Индии, принятых 
в рамках многосторонней торговой си-
стемы (в  перечне специфических обя-
зательств к  Генеральному соглашению 
по  торговле услугами (далее – ГАТС)) 
и  соглашений о  свободной торговле, 
в части торговли услугами�

Перечни специфических обяза-
тельств по торговле услугами большин-
ства членов ВТО были зафиксированы 
еще в конце прошлого века� На практи-
ке же с учетом существенной активиза-

ции трансграничной торговли услугами 
и  общемирового тренда к  либерализа-
ции торговли за  это время внутреннее 
регулирование, которое и  служит ос-
новой доступа для иностранной услуги 
(поставщика услуги) на  национальный 
рынок, могло существенно смягчиться� 
Ограничения, зафиксированные в  пе-
речнях специфических обязательств 
членов ВТО, в  основном служат неко-
торыми предельными ориентирами, 
обеспечивающими неухудшение до-
ступа иностранных услуг (поставщи-
ков услуг), а также определенную долю 
транспарентности�

Индия является членом ВТО 
с  1995  г� Перечни специфических обя-
зательств Индии к  ГАТС датированы 
1994  г� (с  изменениями (в  части пере-
мещения физических лиц в 1995 г�, те-
лекоммуникационных услуг – в 1997 г� 
и финансовых услуг – в 1998 г�), связан-
ными с  дополнительными протокола-
ми к ГАТС)8�

Обязательства, принятые Индией 
в  части торговли услугами, нельзя на-
звать существенными� В  рамках своего 
перечня специфических обязательств 
Индия взяла на себя обязательства толь-
ко в 6 из 11 укрупненных секторов услуг 
по Классификатору услуг ГАТС� Никакие 
обязательства по  таким укрупненным 
секторам, как дистрибьютерские услуги, 
услуги в  области образования, услуги, 
связанные с защитой окружающей сре-
ды, услуги по организации досуга, куль-
турных и  спортивных мероприятий, 
а  также транспортные услуги, не  взя-
ты, соответственно, никаких гарантий 
по доступу в данные сектора иностран-
ных услуг (поставщиков услуг) не  пре-
доставляется� При этом в большинстве 
подсекторов услуг, которые зафикси-

8 World Trade Organization. India-Schedule of Specific Commitments. GATS/SC/42, GATS/SC/42/Suppl.1, GATS/SC/42/Suppl.2, 
GATS/SC/42/Suppl.3, GATS/SC/42/Suppl.4. – URL: https://docs.wto.org/dol2fe/Pages/FE_Search/FE_S_S006.aspx?Query=(@Sym-
bol=%20gats/sc/*)%20and%20((%20@Title=%20india%20)%20or%20(@CountryConcerned=%20india))&Language=ENGLISH&-
Context=FomerScriptedSearch&languageUIChanged=true# (дата обращения: 25.04.2022).
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рованы в перечне, при трансграничной 
поставке и потреблении за рубежом (1-й 
и 2-й способы поставки) обязательства 
не  приняты, а для  коммерческого при-
сутствия зафиксированы существенные 
ограничения по максимальному объему 
иностранного участия в  капитале ком-
паний (по  большинству подсекторов – 
не более 51 %)�

В  рамках исследования проанали-
зированы семь из восьми заключенных 
Индией торговых соглашений, включа-
ющих режимные положения по торгов-
ле услугами9:

1� Соглашение Индия – Южная Ко-
рея�

2� Соглашение Индия – Япония�
3� Соглашение Индия – Малайзия�
4� Соглашение Индия – АСЕАН� 

Интересной деталью данного Соглаше-
ния является то, что Индия сформиро-
вала три отдельных перечня специфи-
ческих обязательств в торговле услуга-
ми (в  соответствии со  статьей 21 Со-
глашения): единый перечень для вось-
ми стран АСЕАН (Брунея, Камбоджи, 
Лаоса, Малайзии, Мьянмы, Сингапура, 
Таиланда и Вьетнама) (далее – Индия – 
АСЕАН-8) и по  отдельному перечню 
обязательств для  Индонезии (далее – 
Индия – Индонезия) и Филиппин (да-
лее – Индия – Филиппины)�

5� Соглашение о  всеобъемлющем 
экономическом сотрудничестве и парт- 

нерстве между Индией и  Маврикием, 
вступившее в силу в апреле 2021 г� (да-
лее – Соглашение Индия – Маврикий)�

6� Соглашение о  всеобъемлющем 
экономическом партнерстве между 
Индией и Объединенными Арабскими 
Эмиратами, вступившее в  силу в  мае 
2022  г� (далее – Соглашение Индия – 
ОАЭ)�

7� Соглашение о  торговле и  эко-
номическом сотрудничестве между 
Индией и  Австралией, подписанное 
в  апреле 2022  г� (далее – Соглашение 
Индия – Австралия)�

При первом ознакомлении с торго-
выми соглашениями Индии, охваты-
вающими торговлю услугами, можно 
отметить следующие особенности: Ин-
дия всегда фиксирует свои специфиче-
ские обязательства в торговле услугами 
в  позитивном формате10� Позитивный 
формат перечней используется Инди-
ей даже в последнем Соглашении с Ав-
стралией, которая для  своего перечня 
обязательств использовала негативный 
формат� По  общей практике сторо-
ны одного соглашения придержива-
ются одинакового формата перечней 
специфических обязательств� Однако  
в  статье 8�11 («Переходный период») 
Соглашения Индия – Австралия за-
фиксировано, что  Индия должна пре-
доставить перечень обязательств, 
сформированный в негативном форма-

9 Agreement on Trade in Services under the Framework Agreement on Comprehensive Economic Cooperation between the 
Republic of India and the Association of Southeast Asian Nations. – URL: https://commerce.gov.in/wp-content/uploads/2020/12/
MOC_636040205325835433_ServicesAgreement.pdf; Australia-India Comprehensive Economic Cooperation Agreement. – URL: 
https://www.dfat.gov.au/trade/agreements/negotiations/aifta/australia-india-ecta-official-text; Comprehensive Economic Coop-
eration and Partnership Agreement (CECPA) between the Republic of Mauritius and the Republic of India. – URL: https://www.
mauritiustrade.mu/ressources/pdf/cecpa-trade-agreement.pdf; Comprehensive Economic Partnership Agreement between India 
and Korea. – URL: https://commerce.gov.in/wp-content/uploads/2020/05/INDIA-KOREA-CEPA-2009.pdf; Comprehensive Eco-
nomic Partnership Agreement between Japan and the Republic of India. – URL: https://www.mofa.go.jp/region/asia-paci/india/
epa201102/index.html; Comprehensive Economic Partnership Agreement between the Government of the Republic of India and 
the Government of the UAE// https://www.moec.gov.ae/documents/20121/1347101/Final+Agreement_UAE+India+CEPA.pdf; Ma-
laysia-India Comprehensive Economic Cooperation Agreement. – URL: https://fta.miti.gov.my/index.php/pages/view/malaysia-in-
dia?mid=44 (дата обращения для всех указанных документов: 30.05.2022).
10 Позитивный формат закрепления обязательств по торговле услугами предполагает, что перечни специфических обяза-
тельств формируются по аналогии с перечнями специфических обязательств членов ВТО, где фиксируются ограничения в от-
дельных секторах по отдельным способам поставки, при этом никакие гарантии доступа на рынок и национального режима 
в секторах, не включенных в перечень, не предоставляются.
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те, на рассмотрение Австралии не позд-
нее чем через 5 лет с даты вступления 
в силу Соглашения�

Предварительно использование по-
зитивного формата перечней может 
указывать на  менее либеральный под-
ход, чем при  использовании негатив-
ного формата� Однако полноценные 
выводы о  достигнутой степени либе-
рализации можно будет сделать толь-
ко после проведения содержательного 
анализа принятых в  перечнях обяза-
тельств�

Учитывая то, что  все перечни спе- 
цифических обязательств по  торговле 

услугами Индии сформированы в  по-
зитивном формате, важным является 
количество подсекторов, зафиксиро-
ванных в  таких перечнях, так как  га-
рантии по режиму доступа предостав-
ляются страной только в  данных под-
секторах� Соответственно, чем больше 
количество подсекторов, по  которым 
в  перечне зафиксированы какие-либо 
обязательства, тем в  бо́льшую часть 
экономики будут иметь гарантии 
по  доступу услуги (поставщики услуг) 
страны-партнера по Соглашению�

Как видно из рисунка 1, наименьшее 
количество подсекторов зафиксирова-

Рисунок 1. Количество подсекторов, по которым приняты обязательства в перечнях 
специфических обязательств Индии в ВТО и торговых соглашениях
Figure 1. Number of subsectors for which India made commitments in the schedules  
of commitments in the WTO and its trade agreements
Источник: составлено автором на основе перечней специфических обязательств Индии и Классификатора услуг ГАТС.
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но Индией в  перечнях специфических 
обязательств к ГАТС (37 из 155 подсек-
торов Классификатора ГАТС)� Количе-
ство подсекторов в перечнях специфи-
ческих обязательств, сформированных 
Индией для  8 стран АСЕАН, Индоне-
зии и Филиппин, лишь немногим пре-
вышает количество подсекторов в  пе-
речне к ГАТС� При этом в соглашениях 
с Южной Кореей, Малайзией и Япони-
ей, заключенных раньше Соглашения 
с АСЕАН, охват секторов существенно 
больше�

Дальнейшее расширение охвата 
подсекторов прослеживается в  по-
следних двух торговых соглашениях 
Индии с  ОАЭ и  Австралией, где усло-
вия доступа зафиксированы более чем  
в  100 подсекторах услуг� В  частности, 
в  сравнении с  уровнем доступа в  пе-
речне специфических обязательств 
Индии к  ГАТС в  последних соглаше-
ниях Индии 1) увеличено количество 
подсекторов деловых и  строительных 
услуг, в  которые зафиксированы усло-
вия доступа, 2) предоставлен доступ 
в  подсектора дистрибьюторских услуг, 
услуг в  области образования, услуг, 
связанных с защитой окружающей сре-
ды, услуг по организации досуга, куль-
турных и  спортивных мероприятий, 
транспортных услуг (преимуществен-
но в сфере морского транспорта)�

Стоит отметить, однако, что  ох-
ват подсекторов в  соглашениях 2010- 
2011  гг� (с  Южной Кореей и  Япони-
ей) не так уж существенно отличается 
от охвата в соглашениях, заключенных 
спустя 10 лет (в 2021–2022 гг�)�

Чтобы говорить о степени либера-
лизации в торговле услугами, необхо-
димо провести сравнение конкретных 
обязательств, взятых в  том или  ином 
подсекторе, по  тому или  иному спо-
собу поставки� Такой анализ выпол-
нен для  трансграничной поставки 
(1-й способ поставки), потребления 
услуг за  рубежом (2-й способ постав-

ки) и  коммерческого присутствия  
(3-й способ поставки)� Для  переме-
щения физических лиц (4-й способ 
поставки) обязательства по  катего-
риям допускаемых лиц фиксируются 
в горизонтальной части перечней или 
в  отдельных приложениях к  соглаше-
ниям; в перечнях специфических обя-
зательств по  4-му способу поставки, 
как  правило, фиксируется, что  обяза-
тельства не приняты�

Так как  количество подсекторов, 
в которые предоставлен доступ, суще-
ственно различается в  анализируемых 
перечнях, для  проведения сравнения 
уровня предоставленного доступа 
рассматривается доля тех или  иных 
условий доступа по  каждому способу 
поставки в  общем количестве подсек-
торов, зафиксированных в каждом от-
дельном Соглашении�

Основными категориями сравнения 
условий доступа являются следующие:

1� Без  ограничений� Предусмотре-
но полное отсутствие каких-либо барь- 
еров по доступу услуг (поставщиков ус-
луг) страны-партнера по  Соглашению 
в данный подсектор услуг�

2� Ограничения� Предусмотрено 
наличие некоторых ограничений по до-
ступу на рынок для услуг (поставщиков 
услуг) страны-партнера, что  может 
снизить выгодность входа и  ведения 
деятельности на  рынке� Однако фик-
сация в перечне конкретных ограниче-
ний обеспечивает определенную долю 
транспарентности и  обязательство 
по неухудшению доступа�

3� Обязательства не приняты� Пред-
усмотрено отсутствие каких-либо га-
рантий по  недискриминационным ус-
ловиям доступа услуг (поставщиков ус-
луг) страны-партнера по  Соглашению 
в данный подсектор услуг�

Для начала рассмотрим, как изме-
нялись условия доступа на рынок услуг 
Индии для партнеров при трансгра-
ничной поставке (1-й способ постав-
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ки), предполагающей предоставление 
своих услуг иностранными постав-
щиками, находящимися за пределами 
Индии, физическим и юридическим 
лицам, находящимся в Индии� Как вид-
но на  рисунке  2, условия доступа на 
рынок Индии при данном способе по-
ставки были существенно либерализо-
ваны с момента присоединения Индии 
к ВТО� Если в перечнях специфических 
обязательств Индии к  ГАТС по более 
чем 80% зафиксированных подсекторов 
услуг условия доступа никак не были 
урегулированы (то есть, по сути, Ин-

дия могла применять любые дискрими-
нирующие условия доступа иностран-
ных поставщиков при трансграничной 
поставке), то в последующих торговых 
соглашениях Индии с  Южной Кореей, 
ОАЭ и Австралией доля таких подсек-
торов с  неурегулированными услови-
ями доступа сократилась до 35–36%� 
Основную их часть составляют подсек-
тора, где трансграничная поставка фи-
зически невозможна (складские услуги 
в портах, услуги по обработке морских 
грузов и другие виды вспомогательных 
услуг морского транспорта), и стратеги-

Рисунок 2. Режим, зафиксированный по 1-му способу поставки в ВТО и торговых со-
глашениях Индии, % от общего количества подсекторов, по которым предоставлен до-
ступ в каждом соглашении
Figure 2. Commitments of India for Mode 1 in the WTO and trade agreements, percent  
of number of subsectors for which India made commitments in the agreement
Источник: составлено автором на основе перечней специфических обязательств Индии.
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чески важные сектора для экономики 
Индии (телекоммуникационные услу-
ги, страхование, бо́льшая часть банков-
ских услуг)�

Также стоит отметить, что суще-
ственно увеличилась доля подсекторов, 
доступ к  которым для иностранных 
услуг (поставщиков услуг) предостав-
лен без ограничений� Для торговых 
соглашений с  Южной Кореей, ОАЭ и 
Австралией доля таких подсекторов 
превышает 50%� Данная тенденция 
предположительно объясняется ра-
стущей значимостью трансграничного 
импорта деловых услуг для аутсор-
синга бизнес-процессов индийского 
производственного сектора� Именно 
на подсектора деловых услуг приходит-
ся основной прирост свободного до-
ступа на рынок услуг Индии, тогда как 
такие крупные сектора, как банковский 
и страховой, продолжают сохранять 
значительную неопределенность в  ус-
ловиях доступа для иностранных по-
ставщиков� Интересным фактом также 
является то, что Соглашение с Южной 
Кореей, хотя и охватывало чуть мень-
шее количество секторов услуг, чем 
последние два соглашения Индии, не 
уступало им по степени либерализации 
доступа услуг на индийский рынок, 
тогда как было заключено более чем 
10 годами ранее�

Потребление за рубежом (2-й спо-
соб поставки) предполагает ситуацию, 
когда потребитель из одной страны 
приобретает и потребляет услугу, на-
ходясь на территории другой страны� 
В рамках перечней специфических обя-
зательств Индии в ВТО практически во 
всех подсекторах услуг никакие обя-
зательства по 2-му способу поставки 
не приняты� В  последующих торговых 
соглашениях, начиная с  Соглашения 
с Южной Кореей, в бо́льшую часть под-
секторов (более 60% подсекторов для 
всех рассматриваемых перечней обяза-
тельств, кроме перечня для Филиппин) 

доступ для потребления за рубежом 
предоставлен без ограничений�

Обязательства по  потреблению 
за рубежом не принимаются в подсек-
торах страховых и  банковских услуг, 
некоторых видов дистрибьютерских 
услуг� Сто́ит отметить, однако, что 
в  части страховых и  банковских услуг 
практика непринятия обязательств яв-
ляется достаточно распространенной, 
что связано как с экономическими ин-
тересами (с  точки зрения поддержки 
национальных страховщиков и постав-
щиков банковских услуг), так и с  ин-
тересами национальной безопасности 
и социальных гарантий� Тенденция до-
статочно высокой степени совпадения 
уровня доступа, закрепленного в согла-
шениях 2010-2011  гг� и  последних со-
глашениях Индии, также сохраняется и 
для данного способа поставки�

Коммерческое присутствие (3-й 
способ поставки) зачастую являет-
ся наиболее востребованным для  по-
ставщиков услуг способом поставки 
для  выхода на  зарубежные рынки� 
При  данном способе поставки ком-
пания, поставщик услуги, открывает 
представительство, дочернюю компа-
нию или  филиал, через которые пре-
доставляет услугу потребителю другой 
страны� Так как коммерческое присут-
ствие предусматривает непосредствен-
ное нахождение и ведение деятельности 
иностранной компании на  националь-
ном рынке и в  рамках национального 
правового поля, зачастую наибольшее 
количество ограничений в  перечнях 
специфических обязательств стран со-
средоточено именно на данном способе 
поставки� Для  более детального ана-
лиза природы ограничений, зафикси-
рованных для  3-го способа поставки, 
помимо предыдущих категорий срав-
нения были выделены следующие:

1� Ограничения на  иностран-
ное участие в  капитале компании� 
В  международной практике данный 
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вид ограничений является наиболее 
распространенным для  3-го способа 
поставки, так как  предполагает огра-
ничения на долю вложений иностран-
ных инвесторов в  капитал компании 
на территории принимающей страны� 
Такое ограничение может существен-
но лимитировать свободу деятельно-
сти для иностранной компании, а так-
же вынуждает ее искать дополнитель-
ных национальных инвесторов при-
нимающей страны� Чем  ниже порог 
допустимого иностранного капитала, 
тем ниже экономическая целесообраз-

ность для  компании учреждать свою 
дочернюю компанию в  принимающей 
стране�

2� Ограничения на  иностранное 
участие в  капитале компании + дру-
гое(ие) ограничение(я)� Предполагает 
наличие не только ограничения на ино-
странное участие в  капитале, но и  до-
полнительного(ых) ограничения(й) дру- 
гого характера (это могут быть ограни-
чения на  состав руководителей компа-
ний, форму юридического лица, необ-
ходимость получения дополнительных 
разрешений, лицензий на  учреждение 

Рисунок 3. Режим, зафиксированный по 2-му способу поставки в ВТО и торговых со-
глашениях Индии, % от общего количества подсекторов, по которым предоставлен до-
ступ в каждом соглашении
Figure 3. Commitments of India for Mode 2 in the WTO and trade agreements, percent of 
number of subsectors for which India made commitments in the agreement
Источник: составлено автором на основе перечней специфических обязательств Индии.
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или осуществление деятельности и др�), 
что  соответственно будет усложнять 
возможность доступа иностранной до-
черней компании (филиала) к  рынку 
принимающей страны�

3� Другие ограничения� Предусма-
тривает наличие любых других огра-

ничений доступа к данному подсектору 
помимо ограничения на  размер ино-
странного капитала�

Как  видно из  рисунка 4, более чем 
в  60 % подсекторов в  перечне Индии 
в  ВТО присутствуют ограничения 
на иностранное участие в капитале� Ни 

Рисунок 4. Режим, зафиксированный по 3-му способу поставки в ВТО и торговых со-
глашениях Индии, % от общего количества подсекторов, по которым предоставлен до-
ступ в каждом соглашении
Figure 4. Commitments of India for Mode 3 in the WTO and trade agreements, percent of 
number of subsectors for which India made commitments in the agreement
Источник: составлено автором на основе перечней специфических обязательств Индии.
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в один подсектор доступ без ограниче-
ний не предоставлен�

На примере режима, зафиксирован-
ного по  коммерческому присутствию, 
явно виден существенный дисбаланс 
предоставленных условий в  соглаше-
ниях Индии с  ОАЭ, Австралией, Юж-
ной Кореей, Японией (где, в частности, 
доступ без  ограничений предоставлен 
в  39–44 % от  общего количества под-
секторов, по  которым приняты обя-
зательства) и  условий в  соглашениях 
Индии со  странами АСЕАН (Индия –  
АСЕАН-8, Индия – Индонезия, Ин- 
дия – Филиппины, где доступ без огра-
ничений не предоставлен)�

В целом условия доступа по коммер-
ческому присутствию в  соглашениях 
со  странами АСЕАН практически рав-
нозначны условиям, зафиксированным 
в  перечне специфических обязательств 
Индии к  ГАТС� Отличием в  услови-
ях доступа является лишь то, что  если 
в  перечне специфических обязательств 
Индии к ГАТС наибольшую часть огра-
ничений (57 % от  всех ограничений 
в  подсекторах, в  которых Индией при-
няты обязательства), зафиксированных 
по коммерческому присутствию, состав-
ляют ограничения на иностранное уча-
стие в капитале, то во многих подсекто-
рах в перечнях Индии для стран АСЕАН 
к  таким ограничениям было также до-
бавлено условие о необходимости полу-
чения разрешения регулирующего орга-
на в  случае повторного осуществления 
инвестиций в экономику Индии�

Для  коммерческого присутствия 
так же, как и для 1-го и 2-го способов 
поставки, сохраняется тенденция со-
поставимости степени либерализации 
в соглашениях с Японией и Южной Ко-
реей и  новейших соглашениях с  ОАЭ 
и Австралией�

Таким образом, исходя из  сравне-
ния уровней доступа, предоставленных 
Индией партнерам по  соглашениям, 
можно сделать следующие выводы:

1� Условия доступа на  рынок услуг 
Индии, зафиксированные в  рамках 
многосторонней торговой системы, 
являются достаточно протекционист- 
скими� Гарантии условий доступа пре-
доставлены в  менее чем  половину 
подсекторов по  Классификатору услуг 
ГАТС� В части трансграничной постав-
ки и  потребления за  рубежом в  более 
чем  половине подсекторов, включен-
ных в перечень, обязательства не при-
нимаются, то  есть гарантии доступа 
опять  же отсутствуют� По  коммерче-
скому присутствию ни в  один подсек-
тор доступ без  ограничений не  пре-
доставлен, более чем в  половине под-
секторов зафиксированы ограничения 
на  иностранный капитал (51 %)� Так, 
можно с уверенностью сказать, что из-
начальный ориентир сравнения (обяза-
тельства, закрепленные в  перечне Ин-
дии к  ГАТС) находится на  достаточно 
низком уровне, то  есть достичь уров-
ня «ВТО+», который де-юре указыва-
ет на  наличие либерализации доступа 
для  страны-партнера, в  дальнейших 
договоренностях достаточно легко�

2� При  сравнении перечня специ-
фических обязательств Индии к  ГАТС 
и  договоренностей, достигнутых в  по-
следующих торговых соглашениях Ин-
дии, включающих в свой охват торгов-
лю услугами, прослеживается увеличе-
ние количества подсекторов, в которые 
предоставлен доступ, а  также снятие 
ряда ограничений�

3� Наименьшие выгоды в части сня-
тия ограничений по доступу на нацио-
нальный рынок отмечаются в перечнях 
специфических обязательств Индии 
к Соглашению с АСЕАН� Причиной за-
крепления гарантий доступа на рынок 
для  услуг (поставщиков услуг) стран 
АСЕАН на  уровне ниже достигнутого 
в  предыдущих соглашениях и в  неко-
торых аспектах близком к уровню ВТО 
может быть то, что данное Соглашение 
является первым (и на  сегодняшний 
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день единственным) соглашением Ин-
дии с крупным блоком стран� Как было 
указано в таблице 4, на страны АСЕАН 
приходилось 5 % импортируемых Ин-
дией услуг, что превышало доли на на-
циональном рынке предыдущих пар-
тнеров Индии по  соглашениям� Ин-
дия в  этом случае могла воздержаться 
от  активной либерализации условий 
доступа, чтобы избежать угрозы инте-
ресам национальных поставщиков ус-
луг со стороны поставщиков услуг сра-
зу 10 стран, входящих в объединение�

4� Условия доступа на  националь-
ный рынок услуг, закрепленные в  пе-
речнях специфических обязательств 
в последних соглашениях Индии с ОАЭ 
и  Австралией, сопоставимы с  условия-
ми доступа в соглашениях с Южной Ко-
реей и  Японией, заключенных десятью 
годами ранее� Данный факт не позволя-
ет сделать вывод о том, что ОАЭ и Ав-
стралии удалось существенно улучшить 
условия доступа на  национальный ры-
нок Индии в сравнении с соглашениями 
Южной Кореи и Японии�

Еще  одним заслуживающим вни-
мания аспектом рассматриваемых 
соглашений Индии является режим 
наибольшего благоприятствования 
в торговле услугами (далее – РНБ), ко-
торый, согласно статье 2 ГАТС, пред-
усматривает предоставление услугам 
и поставщикам услуг страны-партнера 
по  соглашению режима не  менее бла-
гоприятного, чем  тот, который пре-
доставляется для  аналогичных услуг 
или  поставщиков услуг любой другой 
страны�

В  Соглашении по  услугам меж-
ду Индией и  АСЕАН обязательства 
по  предоставлению РНБ не  предусмо-
трены� С учетом того, что даже внутри 
Соглашения Индией составлены три 
разных перечня обязательств, а  также 
того, что зафиксированные условия до-
ступа во  многом являются менее пре-
ференциальными, чем в  соглашениях 

Индии с Южной Кореей и Японией, за-
ключенных до данного соглашения, от-
сутствие обязательств по РНБ является 
объяснимым�

Статья 6�3 Соглашения между Ин-
дией и Южной Кореей фиксирует обя-
зательства сторон по  предоставлению 
РНБ, однако формулировку статьи 
нельзя назвать стандартной� В частно-
сти, статья предусматривает, что, если 
после даты вступления в  силу Согла-
шения одна из  его сторон заключит  
какое-либо соглашение о  торговле ус-
лугами с третьей страной, такая сторо-
на рассмотрит запрос другой стороны 
о  предоставлении ей режима не  менее 
благоприятного, чем тот, который пред-
усмотрен в  новом соглашении с  треть- 
ей страной� Данная формулировка ос- 
тавляет достаточно высокую степень 
свободы партнеров в  распростране-
нии будущих договоренностей о режи-
ме доступа услуг и  поставщиков услуг 
третьих стран на стороны Соглашения� 
Кроме того, обязательства по  предо-
ставлению режима не  хуже, чем  пре-
доставляемый услугам и  поставщикам 
услуг других стран на момент заключе-
ния Соглашения, отсутствуют� Такой же 
подход к фиксации обязательств по РНБ 
предусмотрен и в  соглашениях Индии 
с Японией, Маврикием и ОАЭ�

В Соглашении Индии с Австралией 
подход к обязательствам по РНБ моди-
фицирован, в частности, зафиксирова-
но следующее:

1� Стороны Соглашения оставляют 
за  собой право принимать или  сохра-
нять любые меры, предоставляющие 
услугам и поставщикам услуг стороны, 
не являющейся участником данного Со-
глашения, более благоприятный режим 
в соответствии с любым другим между-
народным соглашением, действующим 
или  подписанным до  даты вступления 
в силу данного Соглашения�

2� В  части любого двустороннего 
или многостороннего международного 
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соглашения, которое Индия может за-
ключить после даты вступления в силу 
данного Соглашения, Индия оставляет 
за  собой право принимать или  сохра-
нять любые меры, которые обеспе-
чивают более благоприятный режим 
для  любой услуги, поставщика услуги 
стороны такого соглашения во  всех 
секторах, за  исключением зафиксиро-
ванных в приложении� Другая сторона 
данного Соглашения может запросить 
консультации для обсуждения возмож-
ности распространения режима, пре-
доставленного третьей стороне�

3� Приложение к  главе 8 Соглаше-
ния фиксирует секторальный охват РНБ 
для Индии� По отношению к секторам, 
включенным в данный перечень, Индия 
принимает обязательства предостав-
лять услугам и поставщикам услуг дру-
гой стороны режим не менее благопри-
ятный, чем тот, который она предостав-
ляет аналогичным услугам и поставщи-
кам услуг третьей стороны, не  являю-
щейся участником данного Соглашения� 
В перечень включена 31 позиция, среди 
которых 25 подсекторов деловых услуг, 
аудиовизуальные услуги, строительные 
и связанные с ними инженерные услуги, 
услуги в области высшего образования 
и  образования для  взрослых, услуги, 
связанные с защитой окружающей сре-
ды, услуги по страхованию, банковские 
и  другие финансовые услуги, услуги 
больниц, туризм и  услуги, связанные 
с путешествиями� Таким образом, не ох-
ваченными в  перечне остаются неко-
торые подсектора деловых услуг, услу-
ги в  области связи, дистрибьютерские 
услуги, услуги по  организации досуга 
и транспортные услуги�

В  сравнении с  подходом, зафикси-
рованным в  предыдущих рассматри-

ваемых соглашениях Индии, подход, 
используемый Индией в  Соглашении 
с  Австралией, предоставляет Австра-
лии значимое преимущество в  нали-
чии гарантий РНБ, по  крайней мере, 
в  части секторов и  подсекторов, пере-
численных в перечне�

Секторальный разрез доступа 
на внутренний рынок услуг 
Индии

Чтобы более детально изучить до-
ступ на  национальный рынок Индии, 
который получают ее партнеры по  со-
глашениям, рассмотрим конкретные 
секторальные условия и  ограничения, 
зафиксированные в ее перечнях специ-
фических обязательств� Так как перечни 
охватывают существенное количество 
секторов, за  основу возьмем сектора, 
преобладающие в  структуре импорта 
услуг Индии из  мира: транспорт, де-
ловые услуги телекоммуникационные, 
компьютерные и  информационные ус-
луги, страхование (35; 31,5; 7; 4 % от об-
щего объема импорта услуг Индии 
из мира в 2020 г� соответственно11)�

1� Транспортные услуги� В  рамках 
ВТО никакие обязательства по доступу 
на  рынок транспортных услуг Индии 
не приняты� В Соглашении с Австрали-
ей12 предоставлен доступ к достаточно 
существенному количеству подсекто-
ров вспомогательных услуг морского 
транспорта, однако к  ним применяет-
ся горизонтальное ограничение в  не-
обходимости учреждения компании 
в  Индии для  коммерческого присут-
ствия и  соблюдения всех требований, 
предусмотренных внутренним законо-
дательством� Такая оговорка оставляет 
возможность закреплять в националь-

11  International Trade Centre. Trade Map. – 2021. – URL: https://www.trademap.org/Index.aspx (дата обращения: 07.07.2022).
12  Для сравнения взят уровень доступа, зафиксированный в соглашении Индия – Австралия, так как данное соглашение 
является последним из заключенных на текущий момент и, исходя из предыдущего анализа, условия доступа в нем являются 
одними из наиболее преференциальных.
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ном законодательстве (как на федераль-
ном уровне, так и на уровне отдельных 
штатов) меры регулирования и  требо-
вания, являющиеся существенными 
ограничениями для входа в отрасль�

2� Деловые услуги� Спектр под-
секторов деловых услуг, охваченных 
перечнями обязательств, достаточно 
обширен� В связи с этим разберем усло-
вия доступа лишь к некоторым ключе-
вым подсекторам�

В подсектор юридических услуг до-
ступ ни в  рамках ВТО, ни в  Соглаше-
нии с Австралией не предоставлен�

Пунктом 24 Закона об адвокатах Ин-
дии закреплено, что  физическое лицо 
может получить статус адвоката при ус-
ловии выполнения ряда требований, 
в  том числе при наличии гражданства 
Индии и степени в области права в од-
ном из признанных Советом адвокатов 
Индии университетов� Для учреждения 
юридической фирмы также необходимо 
иметь статус адвоката� Однако в  части 
наличия гражданства Индии зафикси-
рована оговорка, что  заявитель, не  яв-
ляющийся гражданином Индии, может 
получить статус адвоката, в случае если 
граждане Индии с  соответствующей 
квалификацией могут быть признаны 
адвокатами в  стране происхождения 
данного заявителя� Признание степеней 
университетов, находящихся вне терри-
тории Индии, рассматривается Советом 
адвокатов Индии�

Так, хотя формально в  националь-
ном законодательстве содержится 
определенный зазор для  участия ино-
странных поставщиков услуг на  рын-
ке Индии, гарантии доступа на  рынок 
в торговых соглашениях не закрепляют-
ся� На практике вход на индийский ры-
нок предоставления юридических услуг 
для  иностранных поставщиков также 
закрыт [Subhadarsi, 2015; Office of the 
United States Trade Representative, 2022]�

К рынку услуг в области архитекту-
ры доступ в рамках ВТО не был предо-

ставлен� В  Соглашении с  Австралией 
хотя подсектор и  присутствует в  пе-
речне, однако по  всем трем способам 
поставки содержится оговорка о необ-
ходимости наличия статуса архитекто-
ра, получение которого регулируется 
в  соответствии с  национальным зако-
нодательством и на условиях взаимно-
сти� Наличие таких оговорок в колонке 
ограничений на предоставление нацио-
нального режима оставляет определен-
ную степень возможности контроля 
за  входом на  рынок иностранных по-
ставщиков услуг путем установления 
обременительных требований для при-
знания их квалификации, а также затя-
гивания процесса признания�

В  части услуг в  области составле-
ния отчетности и бухгалтерского учета 
в рамках ВТО доступ не предоставлен, 
в  рамках Соглашения с  Австралией 
по коммерческому присутствию обяза-
тельства по  доступу на  рынок не  при-
няты, при  трансграничной поставке 
необходимо получение статуса бухгал-
тера в  соответствии с  национальным 
законодательством и на  условиях вза-
имности� Так, фактически никаких га-
рантий для учреждения филиалов и до-
черних компаний не предоставляется, а 
для трансграничной поставки опять же 
остается оговорка, которая позволяет 
контролировать количество ведущих 
деятельность на  национальном рынке 
специалистов / компаний�

Доступ к услугам в инженерных об-
ластях и компьютерным услугам можно 
назвать либерализованным� Хотя дан-
ные подсектора были включены в  пе-
речень специфических обязательств 
Индии к ГАТС, по трансграничной по-
ставке и потреблению за рубежом обя-
зательства не были приняты, а по ком-
мерческому присутствию был зафикси-
рован максимальный объем иностран-
ного участия в капитале на уровне 51 %, 
в то время как в Соглашении с Австра-
лией к  обоим данным подсекторам 
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доступ предоставлен без  ограничений 
по всем способам поставки�

1� Телекоммуникационные услуги� 
Телекоммуникационный сектор Ин-
дии является вторым по  количеству 
абонентов в  мире [Telecom Regulatory 
Authority of India, 2021], в  связи с 
чем обладает высокой привлекательно-
стью для иностранных компаний�

В  рамках перечня специфических 
обязательств к ГАТС доступ предостав-
лен к  небольшому количеству подсек-
торов телекоммуникационных услуг� 
Условия доступа предусматривают от-
сутствие обязательств в  части транс-
граничной поставки и  потребления 
за рубежом, а также в части предостав-
ления национального режима по  всем 
трем способам поставки� Для  доступа 
на  рынок посредством коммерческого 
присутствия зафиксированы различ-
ные ограничения, включая необходи-
мость получения лицензии, ограниче-
ние на иностранное участие в капитале 
в размере 25 %�

В  Соглашении с  Австралией коли-
чество подсекторов телекоммуника-
ционных услуг, по  которым приняты 
обязательства, расширено, требова-
ния по  получению лицензии сохраня-
ются, предел иностранного участия 
в капитале компаний повышен до 74 % 
(для  некоторых подсекторов предел 
не  зафиксирован) с  необходимостью 
получения одобрения правительства 
от 49 %� Для существенного количества 
включенных подсекторов зафиксиро-
ваны ограничения национального ре-
жима по  коммерческому присутствию 
в  части требований к  составу совета 
директоров и  некоторых категорий 
персонала�

Относительно ограничения на  ино-
странное участие в капитале компаний 
в  сфере телекоммуникационных услуг 
необходимо отметить, что  Консолиди-
рованная политика в  области прямых 
иностранных инвестиций [Department 

for Promotion of Industry and Internal 
Trade…, 2020] предусматривает возмож-
ность иностранных инвестиций в капи-
тал компаний до  100 % (с  необходимо-
стью получения одобрения Правитель-
ства Индии от 49 %), тогда как перечнем 
Индии в  Соглашении с  Австралией 
для большинства подсекторов телеком-
муникационных услуг предусмотрена 
возможность ПИИ только до 74 %�

Так, в целом по сектору телекомму-
никационных услуг ряд ограничений, 
зафиксированных в  рамках многосто-
ронней торговой системы, был снят 
в  рамках Соглашения с  Австралией, 
однако доступ и  ведение деятельно-
сти на рынке в данном секторе остался 
под  контролем правительства в  части 
выдачи лицензий на  осуществление 
деятельности, а также в части назначе-
ния управляющего состава компаний� 
Кроме того, было выявлено некоторое 
несовпадение в установленном пределе 
иностранного капитала в  Соглашении 
с Австралией и национальном законо-
дательстве в сфере ПИИ�

2� Услуги страхования� В  перечне 
специфических обязательств Индии 
к ГАТС по услугам страхования в части 
доступа на  рынок и  предоставления 
национального режима по  трансгра-
ничной поставке (за  исключением не-
которых случаев страхования грузов), 
потреблению за  рубежом и  коммер-
ческому присутствию обязательства 
не приняты� По услугам перестрахова-
ния некоторые обязательства по досту-
пу на  рынок принимаются, но не  обе-
спечивают открытого доступа на наци-
ональный рынок�

В  Соглашении с  Австралией обя-
зательства по  доступу на  рынок 
для  трансграничной поставки и  по-
требления за  рубежом также не  при-
нимаются, национальный режим 
не  гарантируется по  всем трем спосо-
бам поставки� Для  доступа на  рынок 
при  коммерческом присутствии доля 
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иностранного капитала ограничена 
49 % (для  оказания посреднических 
услуг в  области страхования доля ин-
вестиций не ограничена)� Данные усло-
вия доступа можно назвать достаточно 
ограничительными�

На  практике рынок страхования 
Индии нельзя назвать высококонку-
рентным� На рынке страхования жизни 
доминирует государственная компания 
Life Insurance Corporation of India, кото-
рой принадлежит около 66 % доли рын-
ка� На рынке общего страхования част-
ным компаниям принадлежит около 
55 % доли рынка [WTO, 2020]� До 2015 г� 
создание филиалов иностранных ком-
паний, оказывающих услуги в  сфере 
перестрахования, было запрещено; 
функционировала только одна ком-
пания по  перестрахованию – General 
Insurance Corporation of India (бо́льшая 
часть акций принадлежит Правитель-
ству Индии)�

Выводы

Таким образом, оценив изменения 
в количественных показателях торгов-
ли услугами стран-партнеров по  тор-
говым соглашениям с Индией, а также 
проанализировав условия доступа, 
предоставленные Индией на  свой ры-
нок, можно сделать следующие выводы:

1� Исходя из рассмотренных стати-
стических данных, нельзя сделать уве-
ренный вывод о  наличии существен-
ных выгод в  части наращивания при-
сутствия на национальном рынке услуг 
Индии партнеров за  счет заключения 
торговых соглашений� Среди проана-
лизированных стран наибольший при-
рост экспорта в  Индию в  процентном 
соотношении получила Южная Корея, 
что согласуется с выводом о получении 
ею наиболее преференциальных усло-
вий доступа на рынок Индии, получен-
ным в ходе сравнения перечней специ-
фических обязательств�

2� Условия доступа на  рынок услуг 
Индии, зафиксированные в  рамках 
многосторонней торговой системы, яв-
ляются достаточно жесткими, что дела-
ет не таким сложным достижение уров-
ня «ВТО+» в дальнейших договоренно-
стях с партнерами по соглашениям�

При  сравнении перечня специфи-
ческих обязательств Индии к  ГАТС 
и  договоренностей, достигнутых в  по-
следующих торговых соглашениях Ин-
дии, прослеживается увеличение ко-
личества подсекторов, в  которые пре-
доставлен доступ, а также снятие ряда 
ограничений�

3� Наименьшие выгоды в части сня-
тия ограничений по доступу на нацио-
нальный рынок отмечаются в перечнях 
специфических обязательств Индии 
к Соглашению с АСЕАН�

Наиболее преференциальные ус-
ловия доступа на  рынок услуг Индии 
получили Южная Корея, Япония, ОАЭ 
и Австралия�

4� Последнее Соглашение Индии 
с  Австралией можно рассматривать 
в  качестве определенной переломной 
точки в  стандартной политике Индии 
по фиксации обязательств по торговле 
услугами в своих соглашениях� В част-
ности, в  Соглашении зафиксировано 
обязательство Индии предоставлять 
РНБ по  ряду секторов и  подсекторов 
(чего не  было в  предыдущих соглаше-
ниях)� Также в текст Соглашения вклю-
чено обязательство Индии в  течение 
определенного переходного периода 
сформировать обновленный перечень 
специфических обязательств в  нега-
тивном формате� В перечне, сформиро-
ванном в таком формате, Индии будет 
затруднительнее сохранить неопреде-
ленность условий доступа в некоторые 
подсектора услуг� Данный кейс может 
стать отправной точкой и для будущих 
партнеров Индии по соглашениям�

5� Индия предпочитает сохранять 
за собой определенную степень контро-
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ля за важными для ее экономики и рын-
ка труда секторами (транспортные, 
телекоммуникационные, страховые ус- 
луги, некоторые виды деловых услуг) 
посредством непринятия обязательств 
по  некоторым из  способов поставки, 
применения механизма лицензирова-
ния, необходимости получения одо-
брения ПИИ, необходимости наличия 
взаимных договоренностей по  призна-
нию квалификации и  др� Кроме того, 
особая осторожность Индии к  фикса-
ции каких-либо обязательств по предо-
ставлению РНБ услугам и поставщикам 
услуг стран-партнеров по соглашениям 
вкупе с наличием в перечне более жест-
ких ограничений в некоторых секторах, 
чем  закрепленные на  законодательном 
уровне, указывают на сохранение опре-
деленной степени протекционизма, 
которая не позволяет партнерам по со-
глашениям значительно нарастить свое 
присутствие на внутреннем рынке услуг�

В  дальнейшем для  более детально-
го анализа влияния заключенных со-
глашений на экспортные и импортные 
потоки услуг стран-партнеров Индии, 
а также на ряд других взаимосвязанных 
показателей (таких как ПИИ, потоки ра-
бочей силы) интересным будет перей- 
ти к  инструментам эконометрическо-
го анализа и  ex-post моделирования� 
В данном  же исследовании заложен 
существенный базис для  понимания 
качественных характеристик уступок, 
предоставляемых Индией в рамках за-
ключаемых торговых соглашений, ох-
ватывающий торговлю услугами�
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ABSTRACT. Being one of the world 
largest exporters of services, India also has 
a significant domestic consumption market, 
including households and companies, that 
attracts foreign services suppliers and in-
vestors. Many countries express significant 
interest in concluding comprehensive trade 
agreements with India to provide their na-
tional services (services suppliers) with pref-
erential access to large national market of 
India. The paper provides analysis of the 
benefits accruing by partner countries from 
trade agreements with India that include 
trade in services. Consideration of the ben-
efits of the agreements is carried out in two 
aspects: in terms of increasing the share of 
the presence of national services providers of 
partner countries in the Indian market, as 
well as in terms of having tangible improve-
ment in the conditions of access to the Indi-
an market. To assess the benefits in terms 
of market access conditions, a comparison 
of market access commitments taken by In-
dia in the framework of multilateral trading 

system and of preferential trade agreements 
with partner countries is carried out. The 
comparison is fulfilled both in the context 
of specific trade agreements and of specific 
services sectors.

KEYWORDS: trade in services, bene-
fits of trade agreements, trade agreements 
of India, services market of India, services 
in trade agreements, schedules of commit-
ments.
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